
БИЗНЕС-АНАЛИЗ 
В СРЕДЕ 1С:ПРЕДПРИЯТИЕ 8.3



Самое важное для предпринимателя

• Продажи

• Маркетинг

• Исполнение 
обязательств

• Сервис

• Управление деньгами

• Управление клиентами

• Управление персоналом

• Управление активами

• ….

• Обязательства перед гос-вом



Сегодня, когда отечественный бизнес начинает ощущать на себе все
прелести глобальной рыночной экономики: кризисы, усиливающуюся
конкуренцию, быстрые изменения на рынках и «плотное» налоговое
администрирование приоритетной задачей становиться

совершенствование организации бизнеса. 

Руководителю небольшого бизнеса необходимо участвовать в
реализации бизнес задач и заниматься управлением персоналом.

Современный продукт для бизнеса – 1С: Управлений нашей фирмой

Комплексное решение для автоматизации малого бизнеса



Программный продукт 
1С: Управление нашей фирмой

• Управление взаимоотношениями с клиентами
• Продажи, оказание услуг, выполнение работ
• Производство
• Управление закупками
• Управление запасами
• Управление финансами
• Расчет зарплаты и кадровый учет
• Мониторинг показателей деятельности предприятия
• Широкий спектр пр.возм.( выгрузка данных в 1С:Бухгалтерия, на Ваш 

сайт, интернет магазин, обмен данными с мобильными сотрудниками)









Ограничение доступа к разделам конфигурации
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«Управление нашей фирмой»
следует выбрать в случае, если:

Вас не пугает, что Бухгалтерия будет вестись отдельно

Вы не можете точно сказать, насколько глубоко придется 
дорабатывать систему под Ваши бизнес-процессы

Вам интересно построение управленческого баланса и финансового 
результата оперативно

Ваш бизнес требует расчета себестоимости



БИЗНЕС-АНАЛИЗ 
В СРЕДЕ 1С: УНФ





Какому бизнесу необходима «оцифровка»?

• 1. Бизнес на старте

• 2. Стабильный бизнес

• 3. Быстро растущий бизнес



• СОГЛАШАТЬСЯ НА УСЛОВИЯ ПОСТАВЩИКОВ/ 
ПОКУПАТЕЛЕЙ ?

• ДИАГНОСТИКА БИЗНЕСА: ЧТО ПРОИСХОДИТ 
СЕЙЧАС?

• КАССОВЫЕ РАЗРЫВЫ

• ОРГАНИЗАЦИЯ УЧЕТА ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ 
(ДАЛЕЕ ПЛАНИРОВАНИЯ)



ОПЕРАТИВНЫЕ 
ОТЧЕТЫ ОДДС

ПЛАТЕЖНЫЙ 
КАЛЕНДАРЬ

БЮДЖЕТ

1. Соглашаться на условия????
2. Что происходит в бизнесе???
3. Предотвращение кассовых разрывов
4. Планирование деятельности

ИНСТРУМЕНТЫ



№1. Оперативные отчеты

Для чего?                     

• 1. Кому платить?

• 2. Кто должен нам?

• 3. Условия покупателей следует принимать или отклонить?

• 4. Изменение условий от поставщиков?



Пример. Оперативный отчет (деньги), тыс руб

ДЕНЬГИ 12.01.2021
13.01.2021 14.01.2021 15.01.2021

Остаток на начало 100 400 200 100

Поступления 500 100 100 -

Выплаты 200 300 200 -

Остаток на конец 400 200 100 100

Дебиторка 400 500 380

Кредиторка 600 700 650



Пример 1. Условия покупателя нам подходят?

• Компания «СмартСэйлс»
• -интернет-магазин розничная точка
• Оптовый покупатель

• Выручка – 1000 тыс
• Себестоимость товара – 500 тыс
• Управленческие расходы – 300 тыс
• Прибыль- 200 тыс

• Крупная торговая сеть предлагает взять наш товар на реализацию. 
Соглашаться или нет? 



• Условия оплаты согласно потенциальному договору:

оплата через 60 дней

• Что мы имеем сейчас?

Продажа (от прихода до продажи) - 20 дней

Покупатели нам платят – 15 дней

Платим поставщикам – 30 дней

Пример 1. Условия покупателя нам подходят?



Операционный цикл -? __ дней
Финансовый цикл - ? ___дней



Условия принимаем, тогда...
(финансовый цикл)

ПОКАЗАТЕЛИ НА СЕГОДНЯ
(дней)

Условия покупателя 
(дней)

ПЕРИОД ОБОРОТА ЗАПАСОВ 20 0

Оплата от покупателей 15 60

ОПЕРАЦИОННЫЙ ЦИКЛ 35 60

Оплата поставщикам 30 30

ФИНАНСОВЫЙ ЦИКЛ 5 30

ДЕНЬГИ ДОПОЛНИТЕЛЬНО 130 000 800 000



Выводы:

Соглашаться можно, в случае изменения условий оплаты от 
покупателя 30-35 дней

1. Если необходимо нарастить объемы продаж через розничную 
сеть.

2. Есть возможность финансирования из других источников



Пример 2. Условия поставщика меняются

• Поставщик предлагает скидку в 15%

Но!

• При фактической оплате 50% сразу и 50% через 30 дней

Как правильно принять решение?



Пример 2. Финансовый цикл

Сейчас = 35-30 = 5 дней

Предложение = 20 дней

Операционный цикл = 35 дней

Финансовый цикл = 35-15 = 20 дней     - Если принимаем условия поставщиков



Пример 2. Нужно знать сколько заработаем на скидке

• Закупаем у поставщика в год на 6000 тыс. руб.

• Скидка 15% = 900 тыс руб. в год или 75 тыс. руб. в мес.

• Рентабельность вырастет с 20% до 29%

• При этом финансовый цикл увеличится на 15 дней, значит 
требуются оборотные средства. Соглашаться?



Пример 2. Если принимаем все условия



Работа в УНФ

Ссылка демоверсия программного продукта

https://unf.demo.1c.ru/unf/ru/

https://unf.demo.1c.ru/unf/ru/




Работа в 1С: УНФ

Что необходимо для начала учета в программе:

1. Устанавливаем правила

2. Заполняем справочники (Банковские счета и касса)

3. Вводим первоначальные остатки (по взаиморасчетам)

4. Вводим первичные документы (поступления/расход с р/с)

5. Анализируем оперативные отчеты (Деньги, Денежный поток, 
Задолженность покупателей, задолженность по 
взаиморасчетам)





ОПЕРАТИВНЫЕ 
ОТЧЕТЫ ОДДС

ПЛАТЕЖНЫЙ 
КАЛЕНДАРЬ

БЮДЖЕТ

1. Соглашаться на условия????
2. Что происходит в бизнесе???
3. Предотвращение кассовых разрывов
4. Планирование деятельности

ИНСТРУМЕНТЫ



№2. ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ

УПРАВЛЕНЧЕСКИЕ
ОТЧЕТЫ

ОСНОВНЫЕ ПОКАЗАТЕЛИ ДЛЯ ЧЕГО?

оддс Денежный поток
Сколько денежных средств?
Откуда поступили?
Кому оплатить?

прибыли/убытки Прибыль
Прибыль есть?
Сколько можно взять из бизнеса?

баланс Активы/Обязательства/Капитал
Где деньги? Где прибыль?
Эффективно ли вложилиДС?

ОСНОВНЫЕ УПРАВЛЕНЧЕСКИЕ ОТЧЕТЫ



СОВОКУПНЫЙ

ДЕНЕЖНЫЙ = ОПЕРАЦИОННЫЙ ПОТОК

ПОТОК: +

ИНВЕСТИЦИОННЫЙ ПОТОК

+

ФИНАНСОВЫЙ ПОТОК



ОПЕРАЦИОННЫЙ ПОТОК

ПРИТОК ОТТОК

+ выручка от реализации товара 
безнал

- Выплатили з/п

+ кэш-бэк от банка - Закупили товар

+ выручка от реализации товара  
наличка

- Заплатили налоги

- РКО, аренда, коммуналка

ИНВЕСТИЦИОННЫЙ ПОТОК

+ выкуп акций акционерами
+ продаем здания, оборудования, 

- Выплата дивидендов акционерам 
Отчисления в фонды
- Приобретение станков…
- Товарный знак…

ФИНАНСОВЫЙ ПОТОК

+ возврат займов и % по займу - Выплаты % по кредитам
- Тело кредита
- Выплаты дивидендов



• ОТЧЕТ О ДВИЖЕНИИ ДЕНЕЖНЫХ СРЕДСТВ



НАПРИМЕР.



Правильно «читать» ОДДС



Правильно «читать» ОДДС



СИТУАЦИЯ 2.

Что происходит в бизнесе?

Данные: 1. на расчетном счете 200 тыс. руб.

2. неоплаченные счета от поставщиков на 1000 тыс.руб.

3. в чем причина сложившейся ситуации???

Шаги:

1. Условия с покупателями и поставщиками



Оцениваем 
долги

Смотрим 
свой 

финансовый 
цикл



2. «посчитаем прибыль» на основании денег



3. РОСТ БИЗНЕСА ВОЗМОЖЕН?



ВЫВОДЫ:

1. Операционный денежный поток положительный

2. Договор с поставщиками, но не в ущерб качеству и ценам

3. Договор с покупателями, но не в ущерб ценам и объемам 
продаж



Насколько важна каждая статья?

Группировка

Определить все источники поступлений (р/с, сейф, карты, кассы,...)



Работа в 1С:УНФ

Как получить
ОДДС?



Шаг1. Справочник.

Шаг 2. Статьи движения ДС

для контрагентов

Шаг 3. Вводим первичные

документы

Шаг 4. ОДДС

Работа в 1С:УНФ







ОПЕРАТИВНЫЕ 
ОТЧЕТЫ ОДДС

ПЛАТЕЖНЫЙ 
КАЛЕНДАРЬ

БЮДЖЕТ

ИНСТРУМЕНТЫ



Кассовый разрыв  =  ДП<0

















Анализ отчета. Кассовый разрыв


